
Vilket problem skall verksamheten lösa? Vilka utmaningar och smärtpunkter tillgodoses hos användaren?

Vad gör verksamheten? Hur löser ni användarens 
problem?

Vem är involverad i verksamheten? Vilka ingår i teamet och 
varför är de rätt personer att bygga verksamheten?

Vilka är era konkurrenter? Vilka faktorer krävs för att bli 
framgångsrik i er industri?

Vilka utgör er målgrupp? Vilka segment, buyer personas 
och vem är er ideala kund?

Vilka steg krävs för att starta upp verksamheten?

Hur ser kostnadsstrukturen och intäktsströmmarna ut? 
Beskriv fasta och rörliga kostnader och hur ni kommer att 
tjäna pengar. Kortsiktigt och långsiktigt

Hur mycket kapital behöver ni få in för att starta upp? Vart 
kommer kapitalet allokeras?

Vilka kanaler och plattformar kommer ni använda för att nå 
ut till er målgrupp? 
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